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Strategie rynkowe

Lista artykul̷ów:
I Wprowadzenie do teorii gier

Mas-Colell, Whinston, and Green (1995): 7,8,9

II Zarz
↪
adzanie strategiczne wewn

↪
atrz firmy

Racja istnienie firmy: Alchian and Demsetz (1972)

Zagadnienie optymalnego kontraktu, motywacja i kariera: Holm-
strom and Milgrom (1987), Holmstrom and Milgrom (1991),
Gibbons and Murphy (1992)

Rankingi, turnieje i ścieżki karier w firmach: Lazear and Rosen
(1981)

Efekt gapowicza i problemy pracy zespol̷owej: Holmstrom (1982)

Komplementarność wewn ↪atrz firmy: Kremer (1993), Milgrom and
Roberts (1990)

III Strategie rynkowe firmy

Modele Bertranda, Cournot, i Stackelberga: Amir (1996), Amir and
Grilo (1999)

L̷ ↪aczenie produktów: Adams and Yellen (1976)

Monopolista dóbr trwal̷ego użytku: Bulow (1982)

Taksonomia strategii biznesowych: Fudenberg and Tirole (1984)

Rynki aukcyjne: McAfee and McMillan (1987) albo Milgrom (1989)

Wej́scie / wyj́scie z rynku: Baumol (1982), Dixit (1980), Milgrom
and Roberts (1982), Amir and Lambson (2000)

Negatywna selekcja: Akerlof (1970), Spence (1973), Maskin and Ri-
ley (1984), Myers and Majluf (1984)

Dywersyfikacja: Jovanovic and Gilbert (1993)

Kontrola i przej ↪ecia wertykalne: Spengler (1950), Winter (1993),
Bernheim and Whinston (1998)

Fuzje i przej ↪ecia horyzontalne: Farrell and Shapiro (1990), Hay and
Werden (1993), Werden and Froeb (1998), Jovanovic and Rousseau
(2002), Jovanovic and Braguinsky (2004), Faria (2008)
Przewaga konkurencyjna: Schmalensee (1982), Lippman and
Rumelt (1982), Klemperer (1987), Farrell and Shapiro (1988)

IV Strategiczne analizy rynkowe

Dynamika i cykl życia rynku: Hopenhayn (1992), Jovanovic and
MacDonald (1994b), Jovanovic and MacDonald (1994a)
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